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	SUN
	2026　 6/28
	　 13:30～15:30
	受講料 無料

	裏切るか、信じるか
	ゲーム理論で考える人間の選択
	スポーツの駆け引きから政治、経営戦略まで、 私たちの身の周りで起こりうる選択や判断の世界は、 戦略的に考えると違った見方ができます。 「ゲーム理論」の視点から人間の行動や心理について 学びませんか？


